
LES	
  SERVICES	
  
Obtenir	
  un	
  portefeuille	
  de	
  client	
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  POINTS	
   	
  	
  	
  	
  	
  POINTS	
   	
  	
  	
  	
  	
  POINTS	
   	
  	
  	
  	
  POINTS	
  
Bien-­‐être	
  

Système	
  de	
  gestion	
  de	
  poids	
  
naturel	
  à	
  base	
  du	
  principe	
  
actif	
  :	
  le	
  Glucomannane.	
  

Poids/Glycémie/Cholestérol	
  
	
  

Téléphonie	
  Fixe	
  
30%	
  d’économie	
  
Pas	
  de	
  changement	
  

de	
  numéro	
  
Pas	
  d’engagement	
  

Box	
  Internet	
  
Tarifs	
  les	
  moins	
  chers	
  

du	
  marché	
  
Pas	
  d’engagement	
  

Adaptateur	
  
Connexion	
  Internet	
  

nécessaire	
  
Illimité	
  40-­‐60	
  Pays	
  
vers	
  Fixes	
  /	
  30-­‐

250min	
  	
  vers	
  Mobile	
  

Visiophone	
  
WiFi	
  	
  

+	
  Navigateur,	
  
Facebook,	
  Youtube…	
  
+	
  Illimité	
  vers	
  tous	
  
les	
  visiophones	
  

Sécurité	
  
Offre	
  Verisure	
  
SmartAlarm	
  
Part.	
  &	
  PME	
  

50%	
  d’économie	
  

JE	
  DEVIENS	
  MON	
  PROPRE	
  CLIENT	
  
Faire	
  ses	
  8	
  points	
  clients	
  rapidement	
  
	
  

• Ma	
  ligne	
  Fixe	
   	
   	
   	
  	
  	
  =	
  	
   	
   Points	
  
• Ma	
  Box	
  SFR	
   	
   	
   	
  	
  	
  =	
  	
   	
   Points	
  
• Mon	
  pack	
  Benevita	
  	
   	
   	
  	
  	
  =	
  	
   	
   Points	
  
• Mon	
  Visiophone	
  	
   	
  	
  	
  	
   	
  	
  	
  =	
  	
   	
   Points	
  
• Mon	
  Assistant	
  Commercial	
   	
  	
  	
  =	
  	
   	
   Points	
  

	
  

UNE	
  METHODE	
  RELATIONNELLE	
  
Demandez	
  un	
  service,	
  ne	
  vendez	
  pas	
  !	
  
	
  
SIMPLICITE	
   	
   Je	
  viens	
  de	
  démarrer	
  une	
  nouvelle	
  activité,	
  je	
  bosse	
  avec	
  une	
  société	
  qui	
  ne	
  fait	
  pas	
  de	
  pub	
  
ENTHOUSIASME	
  	
   Pourrais-­‐tu	
  me	
  donner	
  un	
  coup	
  de	
  main	
  ?	
  C’est	
  vraiment	
  important	
  pour	
  moi	
  !	
  
SERIEUX	
   	
   J’ai	
  une	
  boutique	
  en	
  ligne,	
  regarde	
  !	
  -­‐	
  Peux-­‐tu	
  essayer	
  un	
  de	
  mes	
  produits	
  ou	
  services	
  ?	
  

	
  	
   	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

2ème	
  Position	
  :	
  Executive	
  Team	
  Leader	
  

	
  

1ère	
  Position	
  :	
  Executive	
  Team	
  Trainer	
  

	
  

WEBSHOP	
  
Votre	
  boutique	
  en	
  ligne	
  
	
  
	
  
Votre	
  identifiant	
  

	
  .acnshop.eu	
  
Votre	
  boutique	
  en	
  ligne	
  

THE	
  EMPIRE	
  NETWORK	
  group.	
  
L’équipe	
  sur	
  laquelle	
  vous	
  pouvez	
  compter	
  
	
  
	
  
Votre	
  Parrain	
   	
   	
   Tel	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Email	
  

	
  	
  
Votre	
  Leader	
   	
   	
   Tel	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Email	
  

	
  
Déterminez	
  votre	
  «	
  POURQUOI	
  »	
  
Ce	
  qui	
  vous	
  motivera	
  à	
  tout	
  faire	
  pour	
  réussir	
  

THE EMP IRE  NETWORK  

VOUS	
  –	
  8	
  points	
   VOUS	
  –	
  15	
  points	
  

BONUS	
  	
  
Vos	
  bonus	
  de	
  démarrage	
  
	
  
	
  

J’ai	
  déjà	
  :	
  	
   	
  	
  	
   Points	
  Clients	
  

PRIMES	
  	
  
Vos	
  primes	
  clients	
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  Votre	
  1er	
  partenaire	
  –	
  6	
  points	
  
	
  	
  	
  	
   	
   	
   	
  
	
   	
   	
   	
  
	
   	
   	
   	
  
	
   	
  

	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Votre	
  2ème	
  partenaire	
  –	
  6	
  points	
  

	
  
	
  Votre	
  1er	
  ETT	
  
	
  

	
  
	
  Votre	
  2ème	
  ETT	
  
	
  

	
  
	
  Votre	
  3ème	
  ETT	
  

	
  

	
  



	
  

	
  

	
  

	
  

ATTITUDE	
  
95%	
  de	
  votre	
  réussite	
  
	
  
Vous	
  venez	
  de	
  démarrer	
  VOTRE	
  affaire,	
  vous	
  en	
  êtes	
  l’image.	
  
Vous	
  êtes	
  INDEPENDANT	
  mais	
  vous	
  pouvez	
  compter	
  sur	
  une	
  équipe.	
  
	
  
Les	
  qualités	
  à	
  adopter	
  :	
  

• Leader	
  :	
  J’écoute	
  les	
  bonnes	
  personnes,	
  je	
  montre	
  que	
  je	
  sais	
  où	
  je	
  vais	
  !	
  	
  
Zéro	
  Doutes,	
  Zéro	
  Excuses	
  !	
  «	
  	
  Echouer	
  c’est	
  abandonner	
  avant	
  d’avoir	
  réussi	
  !	
  »	
  

• Professionnel	
  :	
  Je	
  me	
  comporte	
  comme	
  j’aimerai	
  que	
  mon	
  équipe	
  se	
  comporte.	
  
• Entrepreneur	
  :	
  Toujours	
  positif	
  et	
  enthousiaste,	
  je	
  ne	
  remets	
  jamais	
  au	
  lendemain.	
  
• Coachable	
  :	
  J’écoute	
  les	
  conseils	
  des	
  leaders	
  qui	
  ont	
  réussi	
  avant	
  moi.	
  
• Intégrité	
  :	
  Je	
  reste	
  humble	
  et	
  je	
  respecte	
  le	
  choix	
  des	
  gens.	
  

Les	
  outils	
  indispensables	
  du	
  Leader	
  :	
  
• iPad	
  avec	
  tous	
  les	
  documents	
  MYACN	
  
• Assistant	
  Commercial	
  Plus	
  (2pts	
  client)	
  
• Cartes	
  de	
  visites	
  professionnelles	
  

	
  
INVITER	
  
Développer	
  une	
  équipe	
  
	
  
Pourquoi	
  inviter	
  ?	
  
Pour	
  donner	
  une	
  bonne	
  information	
  =	
  Environnement	
  +	
  Expérience/Crédibilité	
  +	
  Témoignages	
  
	
  
Comment	
  inviter	
  ?	
  Il	
  faut	
  éveiller	
  la	
  curiosité	
  

• Demander	
  la	
  disponibilité	
  à	
  «	
  Tu	
  fais	
  quoi	
  lundi	
  soir	
  ?	
  »	
  
• Introduire	
  le	
  sujet	
  à	
  «	
  Je	
  démarre	
  un	
  gros	
  projet,	
  il	
  faut	
  absolument	
  que	
  je	
  t’en	
  parle	
  !	
  »	
  	
  

Ou	
  «	
  On	
  m’a	
  parlé	
  d’un	
  projet,	
  j’aimerai	
  vraiment	
  avoir	
  ton	
  avis…	
  »	
  
«	
  Oui	
  mais	
  c’est	
  quoi	
  ?	
  »	
  -­‐	
  «	
  C’est	
  dans	
  quel	
  domaine	
  ?	
  »	
  

• Donner	
  une	
  image	
  sérieuse	
  à	
  «	
  Ecoute	
  c’est	
  vraiment	
  sérieux,	
  j’aimerai	
  qu’on	
  se	
  voit	
  pour	
  que	
  je	
  t’explique	
  tout.	
  »	
  
Ou	
  «	
  On	
  développe	
  un	
  réseau	
  de	
  boutiques	
  en	
  ligne	
  et	
  on	
  fait	
  la	
  pub	
  de	
  grosses	
  boîtes,	
  il	
  y	
  a	
  une	
  bonne	
  opportunité	
  c’est	
  sérieux	
  et	
  
j’aimerai	
  vraiment	
  t’en	
  parler	
  avec	
  mon	
  associé,	
  on	
  se	
  voit	
  1h	
  et	
  je	
  t’explique	
  tout	
  ok	
  ?	
  »	
  

• Edifier	
  votre	
  leader	
  à	
  «	
  Il	
  faut	
  absolument	
  que	
  je	
  te	
  présente	
  mon	
  associé,	
  il	
  a	
  beaucoup	
  de	
  réussite	
  et	
  il	
  faut	
  absolument	
  
l’avoir	
  dans	
  ses	
  contacts	
  »	
  

• Confirmer	
  la	
  présence	
  à	
  «	
  Je	
  compte	
  sur	
  toi	
  !	
  »	
  

LISTE	
  DE	
  CONTACTS	
  
Amis	
  –	
  Famille	
  –	
  Facebook	
  –	
  Téléphone	
  –	
  Sport	
  –	
  Etudes	
  –	
  Loisirs…	
  	
  
	
  
	
   Nom	
  &	
  Prénom	
   Téléphone	
   Ville	
   Commentaire	
  
1	
   	
   	
   	
   	
  
2	
   	
   	
   	
   	
  
3	
   	
   	
   	
   	
  
4	
   	
   	
   	
   	
  
5	
   	
   	
   	
   	
  
6	
   	
   	
   	
   	
  
7	
   	
   	
   	
   	
  
8	
   	
   	
   	
   	
  
9	
   	
   	
   	
   	
  
10	
   	
   	
   	
   	
  
11	
   	
   	
   	
   	
  
12	
   	
   	
   	
   	
  
13	
   	
   	
   	
   	
  
14	
   	
   	
   	
   	
  
15	
   	
   	
   	
   	
  
16	
   	
   	
   	
   	
  
17	
   	
   	
   	
   	
  
18	
   	
   	
   	
   	
  
19	
   	
   	
   	
   	
  
20	
   	
   	
   	
   	
  

	
  

SITES	
  WEB	
  
Inscrivez-­‐vous	
  sur	
  tous	
  les	
  sites	
  
	
  
FRNETWORKING.FR	
  –	
  Tous	
  les	
  documents	
  
FRCONSULTING.FR	
  –	
  Faites	
  vos	
  cartes	
  de	
  visites	
  
SUDNETWORKTEAM.COM	
  –	
  Site	
  de	
  l’équipe	
  
MYACN.ACNINC.COM	
  –	
  Votre	
  Back	
  Office	
  
	
  
FACEBOOK	
  «	
  THE	
  EMPIRE	
  NETWORK	
  »	
  
	
  

SOYEZ	
  AUX	
  EVENEMENTS	
  
Ne	
  manquez	
  jamais	
  un	
  évènement	
  et	
  ne	
  venez	
  jamais	
  seul	
  
	
  
Prochaine	
  Présentation	
  

Prochaine	
  Formation	
  

Prochaine	
  Convention	
  
	
  

LA	
  CLE	
  :	
  
ENTHOUSIASME	
  

+	
  
URGENCE	
  

OUI	
  

NON	
  

PEUT	
  
ÊTRE	
  

Ouvrir	
  la	
  boutique	
  
Plan	
  24H	
  

Premiers	
  Clients	
  

Demander	
  un	
  coup	
  
de	
  main	
  

à	
  Client	
  +	
  Recom.	
  

Montrer	
  la	
  boutique	
  
Répondre	
  aux	
  Qu.	
  
Donner	
  2ème	
  RDV	
  

	
  


